
 

Reesink Construction A/S har siden 1975 været importør af JCB-maskiner i Danmark. JCB tilbyder et omfattende maskinprogram til at løse mange 
opgaver i forskellige brancher. Reesink Construction er en del af den 235 år gamle hollandske koncern Royal Reesink som har 40 datterselskaber. 
Koncernen har mere end 2500 medarbejdere fordelt over 10 lande, som alle har én ting til fælles – passion for maskiner og logistik.  

 

  
 

Kan du skabe de tætte kunderelationer og brænder du for at sælge maskiner til en 
bred vifte af kunder? 
Vi leder efter to nye kollegaer, som skal være med til at styrke salgsteamet i 
områderne Østjylland samt Sønderjylland & Fyn.  
 
Hvilke produkter skal du arbejde med? 
Du skal sælge det engelske maskinmærke JCB, som har et bredt udvalg af følgende maskintyper:  

• Teleskoplæssere • Minilæssere • Rendegravere • Hjulgravere 
• Gummihjulslæssere 
• Rotationsteleskoplæssere  

• Bomlifte 
• Teletruk  

• Saxlifte 
• Minigravere 

• Gravemaskiner 
• Dumpere 

Derudover går JCB forrest på de emissionsfrie maskiner og kan allerede nu tilbyde maskiner indenfor el og 
brint. Vi sørger for en grundig introduktion og løbende oplæring i maskintyperne.  

Hvem er dine kunder?  
Dine kunder er primært i følgende brancher: 

• Entreprenør • Byggeri  • Anlæg • Waste & Recycling 
• Kommuner • Forsyninger  • Industri • Maskinudlejning 

 
Hvem er du?     
Du kan som person skabe og vedligeholde gode relationer til både potentielle og nuværende kunder. Du er 
målrettet og har et drive og selvdisciplin til at planlægge egen hverdag med udgangspunkt fra dit 
hjemmekontor.   

• Du trives i et konkurrencepræget miljø og er en god købmand.  
• Du har gerne relevant erfaring med salg til en eller flere af overstående brancher. 
• Klar på en hverdag med opsøgende salg. 

Hvad kan du forvente? 
Et distrikt med store muligheder og et job med frihed under ansvar. Du vil i hverdagen selv planlægge dine 
aktiviteter i forhold til kontakt og besøg af nye og eksisterende kunder. Du bliver kollega til en række 
engagerede medarbejdere, som yder deres bedste hver dag, for at bakke dig op - vi hjælper hinanden og 
har en kort beslutningsproces. Vi tilbyder en attraktiv lønpakke samt bonusordning. Vi stiller en firmabil til 
rådighed samt udstyret hjemmekontor. Derudover får du en god sundhedsordning samt pensionsordning. 

Interesseret i at høre mere? 
Har du spørgsmål til stillingen, er du velkommen til at kontakte salgschef Thomas Frederiksen på telefon  
28 51 52 95. Vi afholder løbende samtaler og ansætter når vi har fundet den rette kandidat til stillingen.  

Send din ansøgning til hr@jcb.dk – Mærket: ”Ansøgning – Distriktssælger Østjylland” eller ”Ansøgning – 
Distriktssælger Sønderjylland & Fyn” 
Vi glæder os til at høre fra dig. 
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